En estos Ultimos dias se esta comentando por la Prensa la posible supresion de las
relaciones entre el INP y el Consejo Nacional de Farmacéuticos, asi como el perjuicio que esta separacion
podria suponer para el beneficiario de la Segurfdad Social, sobre todo en lo que se refiere al
adelanto de medicamentos contra receta por parte de las farmacias.
Hemos tratado de analizar esta problematica segun el punto de vista de todos los implicados;
es decir, el Colegio de Farmacéuticos, el INP, un farmacéutico particular y el consumidor

EN EL CONFLICTO COLEGIO DE FARMACEUTICOS - INP

PRINCIPALES PERJUDICADO

LOS CONSUMIDORES

Colegio farmacéuticos;
«La Seguridad Social
tiene tres grandes
errores»

Hablamos en primer lugar con don
Pedro Gémez Doguero, presidente del
Colegio de Farmacéuticos.

Ciudadano de segunda
categoria

— Sefor Gémez Doguero. ¢cuél es la
causa de este conflicto?

—En realidad esta es una historia lar-
ga. El Consejo Nacional de Farmacéu-
ticos realiz6 un concierto con el INP
en 1972 y es valido hasta el 28 de
este mes. En 1972 habia unas condi-
ciones estructurales socio-economicas
distintas de las actuales. Ha habido un
aumento en los gastos de explotacion
empresariales del orden de un quince
por ciento, ademas de un gran deterio-
ro del margen profesional que no ha
sido revisado desde 1969 y que ha pa-
sado del 0,11 por 100 al 4,85 por 100.
En estas candicicnes, la farmacia no
puede hacer un descuento a la Segun-
dad Social del 7 por 100 como venia
haciendo hasta ahora. No obstante, la
tarmacia si puede realizar un control
de los medicamentos a través de los
beneticiarios, médicos y laboratorios.
El farmacéutico no es un ciudadano de
segunda categoria, no puede dar algo
que legalmente es suyo; para esto es-
tan los impuestos de Hacienda, para
gue cada uno dé segln sus ganancias.
Ademéas hay que tener en cuenta que
so6lo un 3,8 por 100 de las farmacias
son rentables.

— ¢En qué estudios esta basado este
dato?

— En los estudios realizados por et
Colegio Oficial de Farmacéuticos. Es-
tos datos estan a disposicion de cual -
quier persona interesada que los
requiera.

Respon:able: INP

-—¢Cree que en la reunion que sos-
tendran proximamente con el INP se
llegard a un acuerdo?

~—Del acuerdo, el dnico responsable
es el INP. Nosotros ya hemos ofrecido
catorce mil oficinas de Farmacia y un
crédito de 8.000 millones a la Segu-
dad Social en base a la prefinanciacio
de medicamentos. La Seguridad Social
tiene. en mi opinidn, tres grandes erro-
res: el primero es de financiacion. La
Seguridad Social fija servicios sin sa-
ber lo que le van a costar; esta sub-
vencionada abusivamente por los tra-
bajadores, empresarios y farmacéuti-
cos, que para colmo no estamos ads-
critos a ella. La Seguridad Social debe-
ria ser subvencionada por medio de una
politica fiscal. El segundo error es la
de estructura. Le Seguridad Social se
ha transformado de gestor en dictato-
rial y demagdgica por esto utiliza la de-
magogia cuando le interesa, diciendo
gue ella es la mejor cliente de la far-
macia, cuando en realidad lo es el be-
neficiario. Por ultimo, el tercer erro
es su falta de comtrol, que provoca un
desfase de medicamentos. En esto ayu-
dariamos los farmacéuticos, que somos
como los aduaneros de las medicinas.

Si esto no interesa al INP es res-
ponsabilidad. suya, pero o que no se

26 Arribas

COLEGIO DE FARMACEUTICOS

* S0lo el 38 por 100 de las farmacia
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rentables
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La Seguridad Socia se ha transformado

de gestora en dictatriak y demagogica

iINP
* En Bgfad® hay casi el doble Oe fgmmacias
por igtlice de habitantes. que en 0¥ demas
paises europeos

*@@Bamos abierta la

negociacion para¥in

acuerdo

FARMACEUTICA
* «No me gusta esta fsolucién/ pero de mo

ment

puede WaCemes soportar una carga in-
Justa, ileg@l”y overgonzante por el he-
cho deqdUegll”INP tenga otras fugas
que no pPueda offg, se atreva a pagar
por considerai®@uey con Jos millones
que saca de [0 agflales’ subvencio-
nistas puede salir @€l JpasemyiEsto m
es politica sanitaria hives, ‘peltica™pe-
sitiva de cara al futuro! Cre@’ qlie™ios
espafioles no estamos dispuestos®a
permitirlo ni tolerarlo.

— EI contrato con el INP termina el
dia 28. ¢(Qué pasara con las perscnas
gue vayzar al dia siguiente con una re-
ceta a adquirir un medicamento?

— Del dia 29 en adelante, si no se
llegase a un acuerdo no se daran me-
dicamentos a cambio de recetas médi-
cas. Esta es una postura légica, ya que
a partir de ese dia nosotros no ten-
dremos garantias de que el INP nos
las abones. La farmacia «quiere» seguir
colaborando con el INP, «quiere= pres-

tar sus servicios a los beneficiarios,

«quiere» facturar recetas al INP, «quie-
re» un coatrol de los medicamentos,
«quiere» evitar la desviaciéa en el
consumo, «quieres evitar las medidas
graciables, «quiere» una baja en los
presupuestos de la Seguridad Social.
En una palabra, «quiere» colaborar en
la mejora de los servicios

Negociaciones

— ¢Cual va a ser su postura en las
futuras negociaciones con el INP?

— Nosotros estamos abiertos al diélo-
go, tenemos claras esperanzas en sa-
car de ellas algo positivo. No obstante,
el INP esta publicando notas demagé-
gicas, equivocas o falsas que no se
ajustan a la realidad. Nosotros quere-
mos que se oigan a las dos partes. Nos
preocupa el consumidor y el pensio-

no veo otra salida»

nista. En situaciones extrendas M€ria-
mos lo que podriamos hager Por este
altimo La farmacia tiengla@tualmente
cuareaata mil trabajadogesy w@n a mas.
Debemos pensar egacli@s.

Por ultimo, el SENOMGOtcz Doguero
asegura gue.eSta dispuesto a cualquier
centfdstel délopiiones con las autorl-
dades' competentes y afnade:

“="Cuand@ hicimos et contrato con el
INP sélo estaba asegurado un 20 por
100 de la poblacion, los mas necesita-
dos. Ahora es un 90 por 100. en el que
hay personas que ganan mas que yo.
¢Por qué tengo que pagar sus medica-
mentos cent mis honorarios?

INP: «ts totalmente
improcedente que se estd
manejando a un tercero
como posible pagador

del de acuerdo»

Para analizar esta problematica des-
de otro de sus angulos hemos entre-
vistado a don ernando Lo6pez-Barranco
Rodriguez, delegado general del Inst
tuto Nacional de Prevision, el cual con-
testé de la siguiente forma a nuestras
preguntas.

— Sedor Lopez-Barranco, ¢ qué conver-
sactones se han llevado a cabo sobro
el tema farmacias-Seguridad Social?

—En primer lugar hay que decir que
desde hace muchos afios se viene €s-
tableciendo conciertos, con una dura-
cion quincenal, para regular las rela-
ciones entre la Corporacion Farmacéu-
tica y la Seguridad Social a efectos
de la dispensacion de recetas. El con-
cierto actuaimente vigente terminaria
el proximo dia 28; de ahi que el pasa-
do mes de abril comenzaran las con-

versaciones y negociaciones para la
revision o prorroga del mismo.

Las negociaciones las ha desarolla-
do una Comision formada por seis re
presentantes de la Corporacién Farma-
céutica y otros seis representantes de
este Instituto, siendo asistidas ambas
partes por asesores técnicos. A pa-
tir de abril, el trabajo de la Comisién
se ha desarrollado metédicamente, sin
interrupciones, hasta que el dia 26 de
mayo la representacion farmacéutica
plante¢ la prioridad de negociacion del
tema econdémica, en el que manifestd
su postura radical y terminante de no
hacer ninguna aportacion econémica a
la Seguridad Social de las que venia
haciendo en los anteriores conciertos.

El Instituto Nacional de Prevision de-
j0 abierta la negociaciéon para un posi-
ble acuerdo y, en consecuencia, ha
convocado una nueva reunién para el
dia 17, en la que se fijaran definitiva-
mente las respectivas posturas.

— ¢Cuéles son, en concreto, las rei--
vindicaciones que defiendea los farma-
céuticos?

— En primer lugar, la posicion de la
Comision negociadora farmacéutica fue
solicitar una ampliacion de los servi-
cios profesionales que venia prestando
a la Seguridad Social. En segundo Iu-
gar, ofrece un sistema de facturacion
de las recetas a la Seguridad Social
hecho exclusivamente por la propia
Corporacion Farmacéutica y proponien-
do que la financiacion de esta factura-
cion sea compartida entre ambas insti-
tuciones.

Por dltimo, respecto a las condicio-
nes econdmicas, parten de lo que ellos
llaman «aportacién cero», que, en defi-
aitiva, es una negativa cerrada a con-
certar, puesto que el contenido del con-
cierto viene marcado en el articulo 107
de la Ley General de la Seguridad So-
cial, que establece como objeto del
mismo los precios y demas condicio-
nes econdémicas que deben regir en la
adquisiciéanr y dispensacion de produc-
tos y especialidades farmacéuticas. Es
decir, el Instituto al concertar no hace
otra cosa que cumplir un mandato
legal.

-—;Por qué no resulta facil llegar a
una solucion?

— Si una parte insiste en no ofrecer
vada para esa negociacion es sencilla-
mente imposible llegar a un acuerdo.

Medidas

— Seifior LOpez-Barranco, si entre una
y otra parte no se consigue llegar a un
acuerdo, y teniendo en cuenta que el
préximo 28 de este mes termina el
concierto, ¢qué ocurriria si un asocla-
do a la Seguridad Social necesita com-
prar un medicamento y no tiene el di-
nero que éste cuesta, por ser su pre-
cio elevado?

— Esperemos que este caso no lle-
gue; sin embargo, todos los esfuerzos
de la Seguridad Social y del Gobierno
van a estar dirigidos a evitar que esta
situacion se dé. No obstante. si. dada
la proximidad de la fecha, no pudieran
ponerse en practica inmediatamente to-
dos los medios previstos, es evidente
que estableceriamos las medidas para
que los beneficiarios pudieran resarcir
al momento, en cualquiera de nuestras
oficinas, e incluso en otras ajeng a la
Seguridad Social. el coste de los me-
dicamentos.

Pienso que es totalmente improce-
dente que se esté manejando a un



tercero. que no tiene nada que ver‘en
esta discusién, como posible pagador
del desacuerdo y como posiblegobjeto
de presion, para que la Seguridad So-
cial ceda ante sus pretensiones, cuan-
do realmente cualquier motivo de des-
acuerdo O discardia tione otros muehos
cauces, incluso los que prevé la pro-
pia Ley de la Seguridad Sociafjislnine-
cesidad de intercalar en las relagio-
nes entre los tarmacéuticos ygésta al
beneficiario, que debe ser ajeno a este
tipo de situaciones.

— ¢Qué alternativas ha otrecidoiiel
Instituto Nacional de Prevision fiara
solucionar este conflicto?

— Por una parte, el INP, en la dltima.
reunion negocladora, hizo una oferta,
considerada en principio muy positiva
y ventajosa por la otra parte. pero que
posteriormente fue desechada. En re-
lacién con la peticion de ampliacion
de los servicios de los farmacéuticos,
el INP ha estimado que excede al con-
tenido fijado legalmente para estos
conciertos, remitiéndose el Instituto a
la legalidad vigente en esta materia

Control

— Con respecto al proceso de fac-
turacion, el Instituto sefialé que el con-
trol sobre la misma es una obligacién
ineludible, no pudiendo dejar esta fac-
turacibn en manos. precisamente, de
la parte méas interesada. En definitiva,
ahora se hace una doble facturacion;
es decir, la Corporacién Farmacéutica
hace 1a suya y nosotros hacemos la
nuestra; esta facturacién es, para nos-
otros, una obligacién legal. Sin embar-
go. como el coste de esta facturaciéon
es muy elevado hemos ofrecido a la
Corporacién poner a su disposicién, de
una forma gratuita, nuestro proceso
de facturacién y todos los datos de
Informética resultantes del mismo pa-
ra su explotacion, con o cual se aho-
rrarian los farmacéuticos de ochocien-
tos a mil milones de pesetas, que,
segln manifestaciones de sus repre-
sentantes, es lo que les ha costado en
el afio 1976.

La facturacion — afiade el sefior L6-
pezBarranco — a través de la Corpo-
racion Farmacéutica supone un gran
retraso en el pago de las recetas a
cada profesional wmdividual, por cuyo
motivo, y a fin de mejorar la situacién
econdmica de las mismas entidades

Sabado 18 junio 1977

A LA ATENCION
DELOS
RFNEFICIARIOS

— DELA
SEGURIDAD SOCIAL

EL DIA 28 DE JUNIO FINALIZA
EL CONCIERTO DE LA FARMACIA ESPAROLA
CON LA SEGURIDAD SOCIAL.
PARA SU RENOVACION,
EL INSTITUTO NACIONAL DE PREVISION,

PRETENDE MANTENER UN DESCUENTO IN

JUSTOY,

EN CONSECUENCIA:

PRIMERD CUARTO

TtKCERD SEWHD

tusaoin fangral de Farmace. !~

lo que ellos llaman prefinanciacién de
«stoks» por, cuenta de la ,Seguridad
Social, lesf/hemos ofrecido el pago -
recto e inmediatorde cada juna de/lds
recetas enfcdalquier* oficipa de<seste
Instituto, fepartidas por todo el terri-
torio nacignal y en el momento en que
ellos lo deseen.

Por dltimo, el delegado general del
INP hace referencia a uno de los pun-
tos mas debatidos de este conflicto.

—- Se ha discriminado por la Corpo-
racion el bajo nivel medio de ingresos
de las farmacias. Entendemos que ese
nivel de ingreso. entre otras muchas
€ausas, obedece a la enorme prolife-
ragibn: es decir, a la estructura irra-
cionaMde la red de farmacias. Baste
pang, €llePmpfdato: en Espafa hay casi
el dohle de" fagmacias por indice de
habitantesquaRer losgpdemasy paises
europeos.

Nada para él

—~Para colaborar con una mejor pla-
nificacion de las oficinas de farmacéu-
ticos y mejorar sus ingresos hemos
oftecido también considera en el con-
cierto la posibilidad de elevar los tra-
mos del descuento, de forma que las
farmacias que no llegan a un limite
de veatan nos tengan que hacer nin-
guna aportacién, y asi hasta llegar a
las farmacias con altos niveles de ven-
tas y. como consecuencia, de benefi-

LR

cios,ut an apeltar proporcional-
ment mas.

Ya para terminar, don Femando Lo6-
pez-Barranco nos dijo:

—E! Instituto no quiekedpara él na
da, sino que defiende unlidinero que
s) no lo obtiene por_estoS* medios su
pondria un mayor cOStéde la presta-
cion farmacéutica, que v@ndria a recaer
sobre los trabajadof@g. En definitiva, el
Instituto s6lo defigpdel¥ el interés de
los empresarios y de®los trabajadores.

Farmacéutical¥ «<Mi familia
no podrighyiVir
de losgbeneficios»

Dolorés Wayor, farmacéutica, esta
tf@mbieg®¥ implicada, como todos sus
cAmpaneros del ramo, en el conflicto
coflgel INP. Hablemos conella en repre-
sentacion de todos estos profesionalas

—Dolores, ¢te has sentido perjudi-
cada hasta el momento por el contra-
to con el INP?

— Si; el porcentaje de ganancias ha
descendido considerablemente. Las per-
sonas ajenas a la profesion cree que
tenemos un cincuenta por ciento de
ganancias. Esto no es cierto; a nos-
otros nos hacen un descuento de alma-
cén segun el precio de los medicamen-
tos: cuanto méas barato es. mas gana-
mos; el siete por ciento de descuento
del INP es el mismo, sea cual sea el
precio de estos medicamentos. Se pue-

oy
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Don Pedro Gomez Droguero. pre-
sidente del Colegio de Farmacéu-
ticos

Don Fernando Lopez Barranco, de-
legado general del 1. N P,

de decir que con la subida de precios
de los medicamentos, la subida en el
sueldo de los empleados y el alza del
coste de la vida no tenemos ganancias.

—¢Estds de acuerdo con la medida
tomada por el Colegic de Farmacéuti-
cos de no aceptar recetas a partir del
dia 29?

—Tengo la obligacion de hacerlo,
aunque me parece una medida muy
dura e injusta para los consumidores.
Realmente no me gusta esta solucion.
pero de momento no veo otra salida.

Horrorizados

— ¢Qué comentario hacen al respec-
to los clientes de tu farmacia?

—Estan horrorizados. Mi farmacia es-
t4 en el barrio de San Blas y mis clien-
tes son fundamentalmente asegurados.
Nosotros hemos puesto un cartel en
la puerta explicando la situacion y da-
mos panfletos para que nos compren-
dan, pero estan recelosos; date cuente
que hay personas que necesitan me-
dicacién continua y generalmente de
elevado precio.

— ¢Es rentable tu farmacia?

— Simi familia tuviese que vivir de
sus beneficios, no; pero en casa so-
mos dos los que ganamos y tenemos
dos sueldos: sino no tendriamos sufi-
ciente.

— ¢Eres optimista con respecto a la
solucion de este problema?

— 8, creo que saldra bien y que no
tendremos que perjudicar a los consu-
midores.

Este es el conflicto y estos son los
implicados; los perjudicados, como en
la ‘mayoria de los casos {por ser opt:-
mistas) somos wosotros, los consumi-
dores, y dentro de éstos, los cuales no
podran dedicar un tiempo fijo para
cobrar el importe de los medicamen-
tos por las recetas, y las personas que
no dispongan de un efectivo suficien-
te como para comprar con urgencia
unos medicamentos de precio elevado.

Esperemos que este problema se so-
lucione antes del dia 29, porque sino
se produciria una situacion absurda y
como suele ocurrir en estos casos pa-
garemos nosotros los vidrios rotos.

RUIZ
Moreno

Begofia

Mari Fe
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